学徒制总结
这次还是选择了上次的学徒制单位，因为我觉得他离家比较近冬天上下班比较方便，其次因为上次已经来过了，对这边也算是有个初步了解的。但是这次学的比上次的要多很多，这次会学习了报价，与工人和客户的沟通。在这三周里我们跟着老板跑了很多工地，对施工工艺也在原有基础上有了更深层次的了解。
无论是在思想上，学习上还是工作上我们都学会了很多，以下是我的心得： 
1）我懂得了如何去适应从学校到社会的环境变化，身边接触的人完全换了主角，相处之道也完全不一样 。为下学期正式进入社会实习做准备。
2）其次，我再就业心态上有了很大的改变，以前总想着要找一份适合自我爱好的，专业对口的工作，可此刻明白我工作不容易，很多事情仅有走上社会才能接触到，所以我此刻不能在像以前那样等待机会的到来，应当尽快丢掉对学校等的依靠心理，学会在社会上独立，敢于与社会竞争，敢于承受社会压力 。也明白了，我们这个行业要想做的长久以及好，是必须还要有不放弃的决心。也知道了这行业不仅仅是坐在办公室画图，画图也不是随心所欲的，你必须还要考虑实际情况。
3）我认识到了团队精神，共同合作在工作中的重要性，每个人对每件事的看法都会截然不同，但随着互相的了解，包容合作分歧会减少，开展工作也会越来越顺利 。及时请教前辈和与客户沟通可以解决很多不必要的麻烦。
4）要善于与人交流，正确处理各方面的关系，遇事要沉着应对自我不会的事情应当多虚心请教他人；工作中不能总想着自我得到了多少，要问自我付出多少，你做的事别人都看在眼里。 在于客户，工人沟通的时候你不仅要指出他们的错误，还应该说出你的解决办法，在施工中，出现的与原有计划有出入的问题要及时与客户沟通，这时你应该是多种方案让客户选择。并说出其弊与利。

